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Von unserem Redakteur
Simon Gajer

ewirtung bei Veranstaltun-

gen oder Verkauf von T-

Shirts: Schiilerfirmen in

der Stadt Heilbronn und im
Landkreis vermarkten viele kreative
Ideen, und zahlreiche Kinder oder
Jugendliche bringen sich in diesen
Organisationen- ein. Das Albert-
Schweitzer-Gymnasium (ASG) in
Neckarsulm geht fiir die schuleige-
ne Firma aber noch einen Schritt
weiter: Fiir den jahrgangsiibergrei-
fenden Weinbau gibt es eine eigene
Schiilergenossenschaft, Alberts
Weinstockle. Es ist in dieser Form
die einzige in der Region, heilit es
beim  Baden-Wiirttembergischen

Genossenschaftsverband, der sol-
che Kleinstunternehmen betreut.

Es lduft am Neckarsulmer Gym-
nasium wie bei den grofen Genos-
senschaften auch: Eine Bilanz wird
erstellt und gepriift, und die Zahlen
werden den Mitgliedern bei einer
Versammlung prisentiert. Diesen
Dienstag ist es fiir Alberts Wein-
stockle das erste Mal soweit — virtu-
ell entscheiden 50 Mitglieder iiber
das Geschiftsjahr 2019. Vorstand
und Aufsichtsrat berichten iiber die
ersten Monate, auRerdem stehen
Wabhlen in die Gremien an.

Viel Verantwortung Nur Elin Yil-
maz ist Aufsichtsratsvorsitzende,
und die Schiilerin will dem Gremi-
um wie selbstversténdlich weiterhin
angehoren. ,Es interessiert mich
sehr*, begriindet sie ihre Entschei-
dung. Die Bedeutung des Amts ist
fiir sie kein Hinderungsgrund.
,Man hat schon Verantwortung.“ Es
ist aber mehr als nur Arbeit: Weil die
Schule mit dem Projekt den Wiirth-
Bildungspreis bekommen hat,
konnte sie sogar von einem Wirt-
schaftspriifer einer groen Agentur
unterstiitzt werden. ,Das war schon
eine Ehre*, erzihlt Nur Elin Yilmaz.

Weinbau am ASG ist eine jahr-
gangsiibergreifende Aktion. Die
Siebener helfen bei der Lese in der
Steillage mit, die Alteren bringen
sich in der Verwaltung der Genos-

senschaft ein oder entwerfen Etiket- *

ten in Kunst. Das Weinbau-Wirt-
schaftsprojekt kommt bei den Gym-
nasiasten an, gerade weil es nicht
nur irgendwelche Zahlen irgendwel-
cher Firmen sind, mit denen sich
alle beschiftigen. ,Es ist schon, weil
wir einen Bezug zum Produkt ha-

Schiiler betreiben

eigene

Genossenschaft

BILDUNG Einzigartig in der Region: Gymnasium
griindet fiir Weinbau eigene Firma — Jung-
Unternehmer vor erster Versammlung

Handschriftlich ergénzen die Jugendlichen letzte Details auf den Etiketten. Die Fla-
schen sind unter anderem im értlichen Weltladen zu haben.

Secco und Rotwein aus dem Albert-Schweitzer-Gymnasium: Das Projekt ist als Genossenschaft angelegt.

ben*, sagt Marlon Vogt.

Die Genossenschaft geht auf eine
Idee von Schulleiter Marco Haaf und
Gemeinschaftskundelehrer  Cle-
mens Allmendinger zuriick. Sie ent-
schieden sich gerade fiir diese
Rechtsform, weil sie auf einem ba-
sisdemokratischen Prinzip beruht,
sagt Clemens Allmendinger: Jedes
Mitglied hat eine Stimme, unabhén-
gig von der Anzahl der gezeichneten
Anteile. Die interessier-
ten Kinder, die an einer
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zer Zeit Nachschub brauchte, be-
richtet Clemens Allmendinger.
Normale Schiilerfirmen leisten
gute Arbeit, lobt Dietmar BlaR, der
beim Genossenschaftsverband die
Schiilergenossenschaften betreut.
Der grofRe Unterschied der beiden
Firmenarten: ,Die Schiilergenos-
senschaften sind auf Dauer ausge-
legt“, sagt er. ,Sie simulieren viel
besser ein Unternehmen im Lebens-
zyklus.“ Und die Genos-
senschaften  konnten

Arbeitsgemeinschaft Esist schén wachsen, die Jugendli-

teilnehmen, konnen
deshalb auch so viel
mehr erleben, als der

weil wir einen
Bezug zum ben. Die Schiiler gehen

chen daher Erfolge und
Niederlagen  miterle-

normale Unterricht ih- Produkt haben.”  mit den Projekten sehr
nen bietet. Die Acht- Marlon Vogt verantwortungsvoll um,

Kkldssler lernten so eine
Rolle kennen, die im Un-
terricht keine Rolle spiele: der Un-

_ternehmer. Vertieft befassen sich

Gymnasiasten damit erst im Leis-
tungskurs, erzahlt Clemens Allmen-
dinger. g

Guter Absatz Die Jugendlichen
kommen mit dieser verantwor-
tungsvollen Rolle zurecht. Weil we-
gen Corona kein Weihnachtskon-
zert stattfindet und deshalb das Er-
eignis wegbricht, bei dem viele Fla-
schen verkauft werden, suchten sie
neue Absatzmoglichkeiten, erzihlt
Clemens Allmendinger. Die Gymna-
siasten entwickelten Rabattaktio-
nen, verkauften Wein an Lehrer.
Auch der schuleigene Kochverein
nahm einige Flaschen ab. Auch
sonst ist der Riickhalt aus Neckar-
sulm sehr groR: Verkauft werden die
Flaschen auch im ortlichen Weltla-
den, der mal wieder innerhalb kur-

davon ist Dietmar Blaf

iiberzeugt. ,,Sie nehmen
es sehr ernst.“ In Neckarsulm lauft
das Geschift gut. ,Super” sehe es in
der Vorweihnachtszeit aus, sagt Cle-
mens Allmendinger. Beim stationi-
ren Handel soll es nicht bleiben.
Uber einen Online-Verkauf denken
die ASGler nach. ,Wir wollen die
Produktpalette vergrofern.”
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Zahlen

Alberts Weinstdckle hat sich im Juni
2019 gegriindet. Die Mitglieder ent-
scheiden am Dienstag also in der vir-
tuellen Versammlung tiber ein
Rumpfgeschéftsjahr, das positiv ver-
lief: Wein- und Seccoflaschen wur-
den fiir fast 4600 Euro verkauft, un-
term Strich bleibt der Genossen-
schaftein GewinninHohe vonetwas
(iber 1200 Euro. ing
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